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Podsumowanie wynikéw 1-3Q 2017 r.

Przychody ze sprzedazy 7 % I
5,6 mid zt

Zysk z segmentu
produktéw wiasnych

21,2 min zt 10% I

wyni k bez zdarzen jednorazowych

Zysk netto
68,5 min zt
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Otoczenie rynkowe
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Rynek hurtu aptecznego

Wartos¢ rynku hurtu aptecznego w kwartatach oraz
dynamika r/r w okresie 1Q 2015 - 3Q 2017 (mld zt,%)*

7,81
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6,97 * Oczekiwane tempo wzrostu w

6,78 6,73

catym roku na poziomie 3-4%
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*dane IMS Health




Pozycja rynkowa NEUCA

Kwartalne udziaty Grupy NEUCA w podziale na
segmenty rynku w okresie 1Q 2015 - 3Q 2017 (%)

——} 3 c z n-e-eApteki sieciowe Apt eki ni ezal ezne

o Stabilny poziom udziatéw

rynkowych w relacji r/r

* Mocna pozycja na rynku aptek

28,2 niezaleznych

24,3
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Satysfakcja klienta - NEUCA liderem jakosci®
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serwis transportowy

oferta promocyjna serwis logistyczny

@  NEUCA liderem na rynku pod wzgledem

poziomu satysfakcji klientow wsréd
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najwiekszych dystrybutorow
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*dane IMS Health, Monitor Apteczny 3Q 2017




Wzrost zainteresowania ofertg NEUCA

Liczba aptek w poszczegdlnych programach i aktywnosciach rynkowych na koniec danego okresu

Partner¥ m LYSK -

aptek
49%
466

1212
695 1108 3215

3Q 2016 3Q 2017 30Q 2016 30Q 2017 3Q 2016 3Q 2017
® Ponad 35% aptek (5427) w kraju uczestniczy w programach partnerskich i innych aktywnosciach

rynkowych dla klientow Grupy NEUCA

® Transfer aptek z programu Zysk + do Partner + (obecnie 715 aptek)
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Przychody ze sprzedazy (mild PLN)

5 59 ® Sprzedaz Grupy znaczgco powyzej dynamiki
i —a—' rynku w trzecim kwartale i okresie 1-3Q 2017

® Najwieksza kontrybucja we wzroscie rynku po

stronie segmentu sieciowego

1,81

3,6%
dynamika

1,70

rynku
w 1-3Q 2017

3Q 2016 1-3Q 2016 3Q 2017 1-3Q 2017




Zysk operacyjny

Zysk operacyjny (min PLN) Zysk operacyjny (min PLN) bez zdarzen jednorazowych
108,5

I\@\ASM
34,5
27,8

108,5

34,5

27,8

3Q2016 1-3Q2016 3Q2017 1-3Q 2017 3Q2016  1-3Q2016  3Q 2017 1-3Q 2017

® Utrzymujgce sie tendencje majgce wptyw na spadek zysku operacyjnego

® Zmiany w strukturze kanatow sprzedazy

® Konsolidacja producentéw farmaceutycznych - ujednolicenie przez nich warunkéw handlowych i mniejsza wartosc tzw. ztotych strzatow




Zysk netto

Zysk netto (min PLN) Zysk netto (min PLN) bez zdarzen jednorazowych

84,2
27,4
21,5

27,4

21,5

3Q 2016 1-3Q2016 3Q2017 1-3Q 2017 3Q2016 1-3Q2016 3Q2017 1-3Q 2017

® Poprawa salda kosztow i przychodéw finansowych o 3,2 min zt w 1-3Q 2017 (r/r)




Zysk netto™ vs prognoza

100 MLN
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Wyniki w segmencie produktow wiasnych

Wartos¢ sprzedazy do aptek (min PLN) oraz dynamika r/r

- CERA

302016 1-3Q 2016 3Q2017 1-3Q 2017 SOLUTIONS

{© GENOPTIM"

Zysk netto (mIn PLN) oraz dynamika r/r
19,2

21,2

302016 1-3Q2016 3Q 2017 1-3Q 2017

® Wyzsze koszty R&D oraz zwiekszone wydatki promocyjne na leki specjalistyczne w pierwszej potowie 2017 r.

® Optymalizacja portfolio produktowego: 446 produktow na koniec 3Q 2017 vs 433 na koniec 3Q 2016

® 54 produktow marki Genoptim na liscie lekdw refundowanych oraz 32 na liscie bezptatnych lekdéw dla seniorow (+75),
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Nowe biznesy — etap budowania skali
Przychody ze sprzedazy dane za 1-3Q 2017 r. (r/r)

Segment biznesoéw pacjenckich (o) I
66 min zt 42 A)

. Badania kliniczne Ortopedio.pl
Przychodnie 51 % I i telemedycyna 21 % I 2 min zt*
49,4 min zi 16.8 min zt

PRZYCHODNIE
LEKARSKIE
E-COMMERCE

BADANIA KLINICZNE E BADANIA KLINICZNE TELEMEDYCYNA

‘?}" #oh} PRZYCHODNIA LEKARSKA [ : K ; -
5@%%%3 SWIAT ZDROWIA Pratla - @ DiFg. 5D s”: ortopedvyo.pl

W TROSCE 0 ZDROWA PRZYSZLOSC

* Wyniki Ortopedio.pl w sprawozdaniu finansowym
ujete sg w segmencie hurt apteczny

70%1



Przychodnie lekarskie Swiat Zdrowia

° marzy brutto g 186 tys. wizyt

w segmencie pacjentow
21

rzychodni specjalistycznych. : §

p3c); 2017 . od poczatku 2017 . &
2014 2015 2016 paz.17
I Liczba przychodni Baza pacjentow POZ (w tys.)

* Stan na 26.10.2017

® Wdrozenie licencji Kamsoft Serum w 11 lokalizacjach w ramach projektu zwiekszajgcego efektywnos¢ placéwek

® Korzysci z synergii z obszarem badan klinicznych, telemedycyny i platformy Apteline.pl




Badania kliniczne

BADANIA

KLINICZNE

® Pratia-naj wi sk so8a odwkldayy zd z i at a wmpanadcdb kategoriach

terapeutycznych, w tym onkologii Praﬂ.aﬁ
W TROSCE 0 ZDROWA PRZYSZLO:
® Blisko 4000wizytpacj ewa Hmwo d k a d &linicznych w 1-3Q 2017

® Realizowanych28p r o] epkzezd w r Boo8cience

® Prowadzenie badania leku nao s thriga t asczzpki ekna zlegenie a mer ykans ki e

biotechnologicznej firmy Moleculin marzy brutto

® Ro z p o c zpgoekte kardiologicznego w zakresie innowacyjnej technologii w segmencie K
badan klinicznych; ;| B

3Q 2017

stosowanej w diagnostyce choroby niedokrwiennej serca

® Zakoncz eehrutacji pacj entvod wrojekcie prowadzonym razem

z Warszawskim Uniwersytetem Medycznym nad nowym lekiempr zeci wb o6l owy m



E-commerce — Ortopedio.pl

°Blisko 1500 aptek wspot prachkiguacych z

100 tysiecy uzytkowni kdédw miesieczni e

® Rozszerzenie oferty o zestawy infuzyjne oraz cewniki

% 22 307 07 65

ortopedio.pl | Q|

Oferta Schorzenia Sport Kody NFZ Punkty odbioru Refundacje Fundacje Kontakt A=a
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Sprzet ortopedyczny i rehabilitacyjny

SKIE SrOpedyry OITopedes. il 10 MEELe w KLSrym™ FRSjONesT NEWIEKSES OTENe SPrIEty renabilitacyjnegs
ortopedycznego na polsim ryniu jestetmy fizjoterapeutami 1 wisiolstnim dedwisdereriem, dlategs
SPRCjaliTufemy Sie TArSwWnD

Jak uzyskac refundacjg?
s dabyiy o
* Skontaktuj sie z nami
Wozki inwalidzkie Sprzetrehabilitacyjny Sprzetdo dwiczen boéika rehabilitacyjne Witamy Rl it w g
dla dziecka & ator wnioskow NFZ TR TaprasTan ,'1

Ort

E-COMMERCE

ortopedvo.pl

marzy brutto
Ortopedio.pl
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MAPA STRATEGII GRUPY NEUCA 2017/2018

CENA AKCJI

MARZA BRUTTO
(STRUKTURA SPRZEDAZY) F2 ZYSKNETTO F3 KoszTy Fa

APTEKI NIEZALEZNE

ZAPEWNIAMY LEPSZA PRZYSZLOSC WSZYSTKIM NIEZALEZNYM APTEKOM W POLSCE

'WSPARCIE OFERTA SERWIS BEZPIECZENSTWO WSPOLPRACY
WSPIERAMY APTEKI ZAPEWNIAMY DLUGOFALOWE
NIEZALEZNE W BUDOWANIU 'OFERTE HANDLOWA | SERWISOWA 'SERWIS INDYWIDUALNIE BEZPIECZENSTWO
KONKURENCYJNOSCI ~ NAJWYZSZA SUMA KORZYSCI UZGODNIONY Z KLIENTEM WSPOLPRACY
1 RENTOWNOSCI Kt DLA APTEK NIEZALEZNYCH K2 K3 Ké
TARZADZANSE APTEKA PRODUKTY WEASNE ‘SUMA KORZYSCI 'DOSKONALENIE SERWISU. PARTNERSTWO
BUDUJEMY UMEJETNOSCI PRODUKTOW DOSKONALIMY SERWS, JESTESMY UC2CIWYM PARTNEREM,
\PTEX] ZEBY WSPIERAMY RYNEK APTEX
NARYNKU | ZARZADZANIA APTEXA DO POLECEMA DAKCA NAMIYZSZA N S RYN NEZALEDNYCH
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